
Account Manager – Sverige (Distrikt Skåne/Halland)

Dacapo Stainless AB söker branschens bäste säljare av rostfritt stål – så vill DU vara delaktig i ett dynamiskt försäljningsteam,  
ser vi fram emot din ansökan.
Dacapo startade 2003 och har snabbt etablerat sig till en viktig aktör på den skandinaviska marknaden på rostfritt stål. Vår succé beror främst på 
våra kompetenta team och engagerade medarbetare, som tillsammans har mer än 1000 års erfarenhet i branschen, Rostfritt stål.

Tjänsten
Som Account Manager blir du ansvarig för försäljning av rostfria rör, rördelar, stång och plåt på angivet distrikt. Du kommer att referera till 
Försäljningschefen och din huvuduppgift är att utveckla och bibehålla försäljning till existerande kunder samt nya kunder. Du kommer utgå från vårt 
Försäljningskontor i Malmö.

Du kommer att ingå i en organisation, där man lägger stor vikt på, att det ska vara roligt att gå till arbetet. 

Ytterligare information, vänligen kontakta Carsten Brostrup på tel.nr. 0045 60383800.
Du ombedes sända din ansökan till cbr@dacapo.com, bifoga CV som Word- eller pdf-fil. Ansökan kommer naturligtvis att behandlas konfidentiellt. 
Tillträde till tjänsten är omgående eller enligt överenskommelse.

Dacapo Stainless A/S med huvudkontor i Silkeborg, grundades 2003. Dacapo är idag en 100% oberoende och dansk-ägd grossist-verksamhet med 
dotterbolag i Sverige, Norge, Holland och Tyskland. Vi är totalt 70 motiverade medarbetare och står förberedda att möta framtiden Se mer info på 
www.dacapo.com

Du erbjuds:
• �Ett arbete i en växande verksamhet, som tänker och agerar snabbare 

än någon annan. 
• Goda personliga utvecklingsmöjligheter.
• Möjlighet för att se, att din egen insats gör skillnad.
• �Branschens bästa kollegor, som arbetar tillsammans med  stark 

Team-känsla.
• Fast lön, pension och tjänstebil

Ansvarsområde och arbetsuppgifter
• �Upprätthålla försäljning hos befintliga kunder samt uppsöka  

nya stora och medelstora rostfria förbrukare.
• �Skapa relationer och ta fram behovsanalyser hos kunder  

– Offert/Offertuppföljning i samarbete med Teamet. 
• Avtalsförhandlingar.
• Daglig rapportering via CRM system

Kvalifikationer: 
• �Minst 3-5 års erfarenhet av försäljning av stål,  

eller andra besläktade produkter.
• Dokumenterade försäljningsresultat.
• Erfaren IT-användare av Microsoft office.
• �Gymnasie- alt. högskole-utbildning, gärna med  

intresse för vidareutbildning.

Personliga kvalifikationer:
• Du  är självgående, seriös och målinriktad. 
• Du motiveras av tillväxt och dynamik.   
• Du är stabil och utåtriktad.
• Du har lätt för att samarbeta
• Du är enkel, positiv och har humor.


